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¿Por qué deberías asis�r a nuestro Bootcamp? 

Si alguna vez has intentado preparar una propuesta para el gobierno — ya sea para un contrato 

local, fondos federales o un proyecto municipal — sabes lo estresante, lento y confuso que puede 

ser. 

 Horas intentando entender el lenguaje complejo de los RFP (solicitudes de propuestas). 

 Temor de no cumplir con un plazo o de olvidar un documento requerido. 

 Frustración al ver que tu oferta es rechazada sin una explicación clara. 

 Repe�r el mismo trabajo manual una y otra vez en cada nueva oportunidad. 
 

No estás solo. 
 

La realidad es que la mayoría de las pequeñas empresas y equipos municipales no cuentan con 

redactores profesionales de propuestas. Y el método tradicional de preparar propuestas te 

coloca en desventaja — especialmente cuando compites con grandes empresas que �enen más 

recursos. 
 

Por eso este Bootcamp es tan valioso. 
 

Esto es lo que aprenderás: 

 Cómo las herramientas de IA pueden reducir drás�camente el �empo que dedicas a redactar 

propuestas (ahorrando entre un 50 % y un 75 % del esfuerzo). 

 Cómo u�lizar la IA para generar documentos de propuestas profesionales y conformes, sin 

necesidad de ser un experto en tecnología. 

 Cómo automa�zar presupuestos, cronogramas y listas de verificación de cumplimiento. 

 Cómo evitar los errores más comunes que hacen que la mayoría de las pequeñas empresas 

pierdan licitaciones. 

 Casos de éxito reales de empresas en Puerto Rico y en los Estados Unidos que ya están ganando 

más contratos gracias al uso de IA. 

 Cómo enfrentar con confianza incluso los RFP complejos financiados por fondos federales — 

aunque sea tu primera vez. 

 Además, veras de primera mano opciones avanzadas de análisis y desarrollo de propuestas 

especificas para el mercado de Puerto Rico 
 

Y por qué deberías confiar en esta guía: 

“Esto no es un consejo genérico tomado de Internet por un 'influencer'. El seminario 

y la guía fueron creados por un ingeniero en computadoras con maestría en 

ingeniería de so�ware y experiencia trabajando en empresas como Apple, Intel y HP. 

Además, ha liderado proyectos financiados con fondos federales en Puerto Rico bajo 

los programas HUD, FEMA y CDBG-DR.” 
 

Aprenderás métodos prác�cos y comprobados respaldados por una profunda experiencia 

profesional — no solo la teoría. 
 

Si estás cansado de sen�rte estancado, de perder oportunidades o de dejar dinero sobre la mesa, 

esta es tu oportunidad de adquirir el conocimiento, las herramientas y la confianza para comenzar 

a ganar más licitaciones.   El costos del semanario se pagara con tu primer contrato. 
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Herramientas de IA para Ganar Herramientas de IA para Ganar Herramientas de IA para Ganar Herramientas de IA para Ganar 

Licitaciones: Licitaciones: Licitaciones: Licitaciones: Cómo Ahorrar Tiempo, Cumplir con los Cómo Ahorrar Tiempo, Cumplir con los Cómo Ahorrar Tiempo, Cumplir con los Cómo Ahorrar Tiempo, Cumplir con los 

Requisitos y Ganar Más Contratos Requisitos y Ganar Más Contratos Requisitos y Ganar Más Contratos Requisitos y Ganar Más Contratos  
 

Antes de sumergirnos, abordemos el elefante en la habitación: las propuestas federales y 

municipales son abrumadoras. Entre los requisitos poco claros, los plazos cambiantes y el papeleo 

exhaus�vo, incluso las empresas más calificadas pueden sen�rse estancadas. Seamos honestos, 

muchos de nosotros ya estamos haciendo el trabajo como un servicio de subcontratación —

simplemente porque no éramos capaces de presentar la propuesta nosotros mismos— por 

mucho menos dinero del que deberíamos estar ganando. Esta guía es tu punto de par�da para 

derribar ese muro. En su interior, descubrirás formas prác�cas en que la IA puede simplificar tu 

proceso de propuesta, mejorar tus posibilidades de ganar y ahorrarte horas de frustración. Ya 

sea que estés comenzando o escalando hacia contratos más grandes, este recurso está diseñado 

pensando en �.  
(En caso de que te preguntes, somos de Puerto Rico como El Coquí) 

 

Introducción Introducción Introducción Introducción ––––    ¿¿¿¿Por Qué Fracasan la Mayoría de las Propuestas? Por Qué Fracasan la Mayoría de las Propuestas? Por Qué Fracasan la Mayoría de las Propuestas? Por Qué Fracasan la Mayoría de las Propuestas?     

(Y Qué Puedes Hacer al Respecto) (Y Qué Puedes Hacer al Respecto) (Y Qué Puedes Hacer al Respecto) (Y Qué Puedes Hacer al Respecto)     

Ganar un contrato gubernamental o una subvención federal puede cambiar las reglas del juego 

para una empresa. Sin embargo, muchas empresas y organizaciones capaces nunca superan la 

etapa de la propuesta. ¿Las razones? Requisitos complejos, plazos ajustados, papeleo abrumador 

y sistemas de puntuación poco claros.  

Las Dificultades Comunes Incluyen: 

 Dedicar muchas horas y recursos a preparar cada propuesta.  

 Interpretar incorrectamente el lenguaje de la RFP (Solicitud de Propuesta) o no 

responder a todos los criterios de evaluación.  

 Omi�r documentación, anexos o cer�ficaciones requeridas.  

 Dificultad para calcular propuestas de costos precisas con márgenes completos.  
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 Luchar por cumplir con los plazos debido a cronogramas poco claros o equipos 

sobrecargados.  

 Rechazo sin retroalimentación procesable, dejando a los solicitantes confundidos sobre 

qué salió mal. 

 

Obstáculos para las Pequeñas Empresas: 

 Falta de personal interno capacitado en cumplimiento de RFP o estrategia de 

propuestas.  

 Acceso limitado a datos de precios actualizados o cambios regulatorios.  

 Incapacidad para dedicar redactores de propuestas o analistas a �empo completo.  

 Temor a la descalificación debido a errores técnicos o de formato.  

 Cómo Puede Ayudar la IA: La Inteligencia Ar�ficial (IA) está transformando la forma en 

que las empresas modernas responden a las complejas oportunidades gubernamentales. 

Las herramientas de IA ahora pueden ayudar no solo en la generación de contenido, sino 

también en la recopilación de datos en �empo real, el análisis de mercado, las 

verificaciones de cumplimiento e incluso el cálculo en hojas de Excel de los desgloses de 

precios. También ayuda a descubrir riesgos ocultos, iden�ficar cronogramas y op�mizar 

tus narra�vas técnicas.  

Desde generar borradores iniciales de narra�vas hasta crear diagramas de GanA, la IA no está 

aquí para reemplazarte, está aquí para acelerarte. Y eso es exactamente en lo que esta guía 

te ayudará a comenzar.  
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¿Qué es la IA (en Lenguaje Sencillo) y Cómo Ayuda con las Propuestas? ¿Qué es la IA (en Lenguaje Sencillo) y Cómo Ayuda con las Propuestas? ¿Qué es la IA (en Lenguaje Sencillo) y Cómo Ayuda con las Propuestas? ¿Qué es la IA (en Lenguaje Sencillo) y Cómo Ayuda con las Propuestas?     

La IA (Inteligencia Ar�ficial) es un soBware entrenado para comprender patrones, generar 

lenguaje, hacer sugerencias o resolver problemas basándose en datos. En términos sencillos, 

funciona como un súper asistente que:  

 Lee e interpreta RFPs complejas.  

 Escribe y formatea secciones de la propuesta por �.  

 Calcula hojas de cálculo de costos basándose en tus 

entradas.  

 Verifica automá�camente los elementos de cumplimiento.  

 Ayuda a validar cronogramas y detectar desajustes de 

recursos.  

No necesitas ser un experto técnico para usarla. Herramientas de IA como: OpenAI ChatGPT, 

DeepSeek, Google Gemini, Microso6 CoPilot y otras, pueden responder a instrucciones en 

lenguaje sencillo. Por ejemplo:  

Prompt: "Crea un resumen de alcance para un proyecto de vivienda de recuperación de desastres 

financiado por CDBG-DR en Puerto Rico." Resultado de la IA: Una narra�va bien estructurada 

u�lizando lenguaje estándar de la industria 

Ejemplos de Cómo la IA Puede Ayudar: 

 Escribir tu resumen ejecu�vo 

 Redactar tu declaración de capacidades.  

 Construir una lista de verificación de cumplimiento infalible.  

 Es�mar los cronogramas del proyecto basándose en las tareas ingresadas.  

 Calcular el precio total incluyendo:  

o Mano de obra + Materiales  

o Impuestos + Aranceles  

o Entrega + Permisos  

o Alquiler de equipos, seguros y con�ngencias.  

Más Allá de la Creación de Contenido, la IA ahora puede:  

 Extraer datos regulatorios en vivo (directrices de HUD/FEMA). 
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 Generar comparaciones de costos de mercado.  

 Asis�r con el análisis de costos de impuestos, aranceles y permisos.  

 Sugerir narra�vas de desempeño pasado basadas en adjudicaciones anteriores.  

 

5 Tareas de Propuesta que Puedes Automa/zar con IA Hoy 5 Tareas de Propuesta que Puedes Automa/zar con IA Hoy 5 Tareas de Propuesta que Puedes Automa/zar con IA Hoy 5 Tareas de Propuesta que Puedes Automa/zar con IA Hoy     

1. Redacción de Narra�vas: Usa la IA para escribir tu Resumen Ejecu�vo, Antecedentes del 

Proyecto y Enfoque de Ges�ón.  

Ejemplo de prompt: “Escribe una descripción del proyecto para una instalación de banda ancha 

rural financiada por USDA ReConnect."  

2. Jus�ficación del Presupuesto y Desglose de Costos: 

 Ingresa datos de par�das individuales y pide a la IA que genere jus�ficaciones narra�vas.  

 Pídele que verifique los precios con los úl�mos datos de mercado o índices de inflación.  

 Genera fórmulas dentro de hojas de cálculo para calcular automá�camente gastos 

generales, beneficios marginales, con�ngencias, impuestos y envíos.  

3. Formato de la Propuesta: Formatea automá�camente documentos con secciones, viñetas, 

tablas y encabezados.  

Ejemplo de Prompt: "Formatea esta narra�va en una respuesta de RFP compa�ble con una 

tabla de contenido, cer�ficaciones requeridas y apéndices numerados 

4. Creación de Listas de Verificación de Cumplimiento: Usa la IA para extraer todas las 

referencias de cumplimiento del texto de la RFP y generar 

 Documentación requerida  

 Condiciones de elegibilidad  

 Plazos y formularios requeridos  

5. Validación de Cronogramas y Recursos:  

 Describe tu alcance y pregunta a la IA: "Es�ma la duración y las necesidades de recursos 

para la rehabilitación de 30 unidades de vivienda con inspecciones y permisos 

 Resultado: Borradores de diagramas de GanA, hitos clave y necesidades de personal.  
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Caso Prác/co Caso Prác/co Caso Prác/co Caso Prác/co ––––    Del Caos a la Claridad en 1 Semana Del Caos a la Claridad en 1 Semana Del Caos a la Claridad en 1 Semana Del Caos a la Claridad en 1 Semana     

La Historia de PRPS Corp.: PRPS Corp., una empresa de construcción y tecnología con sede en 

Puerto Rico, tuvo la oportunidad de licitar en un proyecto financiado por FEMA pero carecía del 

�empo y el personal para preparar una propuesta compa�ble bajo plazos ajustados. Con la ayuda 

de nuestra comunidad y plan�llas impulsadas por IA, ellos:  

 Redactaron su propuesta técnica y narra�va de alcance en menos de 7 días.  

 Usaron IA para construir la jus�ficación de su presupuesto, formatear apéndices y 

verificar errores.  

 Generaron una lista de verificación de cumplimiento directamente desde la RFP.  

 Verificaron su cronograma y plan de recursos usando Prompts de IA. 

Antes vs Después: 

Task Antes: Manual Effort Después: With AI 

Time spent per proposal 40+ hours 6 hours 

Missed sec�ons 2–3 (avg) 0 

Budget accuracy Low (es�mates only) High (AI-verified) 

Timeline & labor gaps Unclear or missed Clear & validated 

Confidence to submit Low High 

 

Entendiendo la Complejidad de la Propuesta Entendiendo la Complejidad de la Propuesta Entendiendo la Complejidad de la Propuesta Entendiendo la Complejidad de la Propuesta     

La complejidad de la propuesta varía según la fuente de financiamiento, el monto y el sector. 

Entender esto ayuda a es�mar el esfuerzo y los cronogramas.  

RFPs Pequeñas (Menos de $250,000): 

 Ciclos de propuesta más cortos (1–2 semanas).  

 Formularios básicos de narra�va y presupuesto.  

 Generalmente de municipalidades locales.  

 Menos criterios de evaluación.  
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RFPs Grandes ($250,000 a $1M+):  

 Requieren narra�vas técnicas 

completas, cronogramas detallados, 

currículums, estados financieros y 

cer�ficaciones.  

 Cronogramas más largos (3–6 semanas 

para preparar).  

 Anexos complejos (matriz de 

cumplimiento, Davis-Bacon, formularios 

de revisión ambiental, etc.).  

 Sistemas de puntuación estrictos y 

revisión en múl�ples etapas.  

Metodologías Clave Usadas en Propuestas Más Grandes: 

 Estructuras de Desglose del Trabajo (WBS).  

 Método de la Ruta Crí�ca (CPM).  

 Ges�ón del Valor Ganado (EVM).  

 Modelos de precios de costo más margen o licitaciones compe��vas selladas.  

 Estrategias de asociación con subcontra�stas y apalancamiento del desempeño pasado.   

 

Flujo de Trabajo de Desarrollo de Propuestas (Manual vs. Asis/do por IA) Flujo de Trabajo de Desarrollo de Propuestas (Manual vs. Asis/do por IA) Flujo de Trabajo de Desarrollo de Propuestas (Manual vs. Asis/do por IA) Flujo de Trabajo de Desarrollo de Propuestas (Manual vs. Asis/do por IA)     

Cuando se trata de presentar propuestas ganadoras —especialmente para proyectos financiados 

por subvenciones federales, municipales o para proyectos financiados por subvenciones— la 

eficiencia del flujo de trabajo es crí�ca. Los plazos de las propuestas suelen ser ajustados, los 

requisitos de documentación son rígidos y las consecuencias de los errores pueden ser la 

descalificación o la pérdida de oportunidades de ingresos.  

El enfoque manual tradicional para desarrollar propuestas ha funcionado durante décadas, pero 

con un costo significa�vo en mano de obra, �empo y estrés. Ahora, con la creciente disponibilidad 

de herramientas de IA accesibles, las pequeñas empresas y los profesionales del sector público 

�enen la oportunidad de reducir drás�camente el �empo y la complejidad de la creación de 

propuestas mientras mejoran la calidad y precisión de sus presentaciones.  
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Según una encuesta de 2024 realizada por Loopio y B2B Marke�ng Zone, los equipos de 

propuestas que implementaron soluciones basadas en IA vieron una reducción del 35–50% en el 

�empo de respuesta, un aumento del 20% en las tasas de adjudicación, e informaron sen�rse 

más seguros en la precisión y el cumplimiento de sus presentaciones. Estas no son ganancias 

marginales, son cambios transformadores para el negocio en el rendimiento opera�vo.  

Analicemos la diferencia:  

 

Flujo de Trabajo Manual de Desarrollo de Propuestas 

Un flujo de trabajo manual a menudo se siente como reinventar la rueda con cada nueva RFP:  

 Leer la RFP completa varias veces para comprender instrucciones, elegibilidad, alcance y 

puntuación.  

 Resaltar elementos clave de cumplimiento y formato usando resaltadores, notas adhesivas o 

anotaciones dispersas en PDF.  

 Construir listas de verificación de cumplimiento manualmente 

a par�r de una interpretación fragmentada de la RFP.  

 Redactar todo el contenido desde cero con poca reu�lización de 

contenido anterior, consumiendo �empo y arriesgando 

inconsistencias.  

 Formatear secciones a mano en Word, rehaciendo tablas de 

contenido, encabezados y cer�ficaciones.  

 Perseguir precios, cronogramas y anejos de múl�ples 

departamentos mediante correos electrónicos o archivos 

compar�das.  

 Ensamblaje final y carga a menudo apresurados a medida que se 

acerca la fecha límite, lo que aumenta el riesgo de errores de 

formato u omisiones.  

 ⏱ Esfuerzo Es�mado: 40+ horas por propuesta 


���� Riesgos: Error humano, requisitos pasados por alto, lenguaje inconsistente, estrés.  

 

Flujo de Trabajo de Desarrollo de Propuestas Asis�do por IA 

Con la ayuda de la IA genera�va y herramientas de automa�zación, muchos de estos pasos 

manuales pueden acelerarse significa�vamente o incluso eliminarse: 

 Cargar la RFP en una herramienta de IA que analiza el documento y extrae requisitos clave, 

plazos y criterios de evaluación.  
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 Usar IA para generar una matriz de cumplimiento y criterios de puntuación que de otro modo 

llevaría horas iden�ficar.  

 Acceder a bibliotecas de prompts para generar rápidamente borradores de propuestas 

adaptados al lenguaje, alcance y rúbrica de puntuación de la RFP.  

 Ingresar tu presupuesto y dejar que la IA genere una jus�ficación narra�va con cálculos 

incorporados, lógica fiscal y es�maciones de con�ngencia.  

 Solicitar es�maciones de cronogramas y desgloses de recursos u�lizando IA entrenada con datos 

históricos o puntos de referencia de la industria.  

 Exportar documentos formateados incluyendo portadas, apéndices, cer�ficaciones y listas de 

verificación, listos para la revisión final y carga.   


��� Herramientas de Integración: ChatGPT, Claude, Gemini, MicrosoB Copilot, DeepSeek, etc.  


	
�� Ganancias Típicas:  

 Reducción del 50–75% en el �empo por propuesta.  

 Casi eliminación de errores de formato y cumplimiento.  

 Mayor confianza en la presentación y claridad para el revisor 

 

El Balance Final  

Pasar de flujos de trabajo manuales a asis�dos por IA es más que una simple conveniencia: es 

una actualización estratégica. Los equipos pueden pasar de más de 40 horas de apuro a un 

proceso op�mizado de 8–12 horas, a menudo con mejor claridad, cumplimiento y alineación 

con la puntuación.  

Para las pequeñas empresas y los equipos municipales con recursos limitados, estas mejoras 

significan menos plazos incumplidos, menos estrés y una mayor probabilidad de asegurar 

financiamiento que cambie vidas.  

Si tu equipo todavía hace todo manualmente, ahora es el momento de explorar cómo la IA puede 

apoyar tu proceso de propuesta, desde la primera descarga de la RFP hasta la carga final.  

 

Lista de Verificación de Preparación para la IALista de Verificación de Preparación para la IALista de Verificación de Preparación para la IALista de Verificación de Preparación para la IA    

Adoptar la IA en tu flujo de trabajo de propuestas comienza con un cambio de mentalidad. La 

realidad es que la mayoría de los propietarios de Pequeñas Negocios y equipos están al límite. Si 

te encuentras constantemente abrumado por la preparación de propuestas, la IA puede ofrecer 
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un alivio inmediato. Aquí hay una autoevaluación rápida para ayudarte a determinar si estás listo 

para el siguiente nivel.  

Pregúntate a � mismo: 

o ¿Paso demasiado �empo en el papeleo de las propuestas?  

o ¿Me cuesta entender el lenguaje de las RFP?  

o ¿He perdido oportunidades debido a problemas de úl�ma hora?  

o ¿Repito las mismas tareas desde cero cada vez?  

o ¿Me atasco en el formato, las jus�ficaciones del presupuesto o los anexos?  

o ¿Estoy abierto a simplificar mi proceso con la automa�zación?  

La Conclusión: Si respondió sí a 3 o más de estas preguntas, no está solo, y está listo. Las 

herramientas de IA, junto con nuestro apoyo guiado, pueden ayudarte a superar estas 

dificultades. ¿La mejor parte? No �enes que resolverlo por tu cuenta. Te mostraremos 
exactamente cómo.  
 

¿Por Qué? 

Navegar por las complejidades de la preparación de propuestas puede ser desalentador. Muchas 

organizaciones enfrentan desaVos recurrentes que obstaculizan su eficiencia y tasas de éxito. A 

con�nuación, se presenta un análisis detallado de los errores comunes en el proceso de 

propuesta, respaldado por estadís�cas de la industria, para ayudarte a evaluar tu preparación 

para la integración de la IA.  

1. Tiempo Excesivo Dedicado al Papeleo de la Propuesta   

Los equipos de propuestas a menudo se sienten abrumados por el volumen de papeleo 

requerido. Según una encuesta de Responsive, el 62% de los profesionales de propuestas trabajan 

más de 40 horas por semana en propuestas, y el 45% trabaja horas adicionales en 

responsabilidades secundarias. Este extenso compromiso de �empo puede llevar al agotamiento 

y a una menor produc�vidad.   

2. Dificultad para Entender el Lenguaje de las RFP  

Interpretar el complejo lenguaje de las RFPs es un desaVo común. Un estudio de McKinsey reveló 

que alrededor del 54% de las RFPs sufren de requisitos mal definidos, lo que lleva a confusión y 

propuestas subóp�mas. Esta ambigüedad puede resultar en respuestas desalineadas y 

oportunidades perdidas.  
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3. Oportunidades Perdidas Debido a Problemas de Úl�ma Hora  

Los plazos ajustados y los cambios de úl�ma hora son frecuentes en el proceso de RFP.  RFP Ninja 

destaca que incluso pequeños retrasos pueden arriesgar el incumplimiento de los plazos de 

presentación, ya que los equipos hacen malabares con múl�ples RFPs simultáneamente. Tales 

limitaciones de �empo a menudo conducen a presentaciones apresuradas u oportunidades 

perdidas por completo.  

4. Tareas Repe��vas y Empezar desde Cero  

Recrear contenido similar para cada propuesta es ineficiente. La inves�gación indica que casi el 

80% de las preguntas en las RFPs son repe��vas, a menudo reformuladas o presentadas con 

diferentes contextos. Esta redundancia consume un �empo valioso que podría emplearse mejor 

en tareas estratégicas.  

5. DesaQos con el Formato, las Jus�ficaciones del Presupuesto o los Anexos  

Asegurar el cumplimiento de los requisitos de formato y proporcionar jus�ficaciones detalladas 

del presupuesto son aspectos crí�cos pero desafiantes de la redacción de propuestas. Los errores 

en estas áreas pueden llevar a la descalificación. Las narra�vas presupuestarias debidamente 

desarrolladas y la adherencia a las directrices de formato son esenciales para el éxito de la 

propuesta.  

6. Apertura a Simplificar Procesos con Automa�zación  

Adoptar la automa�zación puede mejorar significa�vamente la eficiencia de las propuestas. Los 

primeros adoptantes de la IA en RFPs han visto una reducción de hasta un 30–40% en los �empos 

de respuesta, con más de dos tercios de los equipos de propuestas ya u�lizando IA genera�va en 

sus flujos de trabajo. Esta integración tecnológica permite a los equipos centrarse en elementos 

estratégicos en lugar de tareas repe��vas.  
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Vista Previa de Herramientas y Plan/llas Vista Previa de Herramientas y Plan/llas Vista Previa de Herramientas y Plan/llas Vista Previa de Herramientas y Plan/llas “Templates”“Templates”“Templates”“Templates”    

Obtén acceso a: 

 Paquete de prompts de IA para la redacción de propuestas (compa�ble con ChatGPT y otros).

 Libro de trabajo para el cálculo de presupuestos con impuestos, aranceles y permisos

preconfigurados.

 Es�mador de cronogramas con diagrama de GanA.

 Generador de listas de verificación de cumplimiento.

 Plan�lla de estructura de propuesta (Word/Google Docs).

Usa estas herramientas para: 

 Reducir el �empo de redacción.

 Mejorar el cumplimiento.

 Evitar errores de formato.

 Cumplir cada plazo.

Recursos Gratuitos y Próximos PasosRecursos Gratuitos y Próximos PasosRecursos Gratuitos y Próximos PasosRecursos Gratuitos y Próximos Pasos    

¿Listo/a para dar el siguiente paso? Esto es lo que ob�enes GRATIS: 

��
      

���� Invitación al próximo taller en vivo.


���� Lista de verificación descargable y paquete de prompts.

�����
      La oportunidad de apoyo con nuo de coaches experimentados y expertos en propuestas.

Realiza la siguiente encuesta rápida, únete ahora y comienza a 

ganar propuestas de forma más inteligente. 


��� Realiza la encuesta y obtén tu invitación.

En ConclusiónEn ConclusiónEn ConclusiónEn Conclusión    

A medida que el panorama de la contratación pública y la financiación de subvenciones 

federales se vuelve cada vez más complejo, aprovechar las herramientas adecuadas no solo es 

inteligente, es esencial. Para muchas pequeñas empresas, consultores y equipos municipales, la 

presión de cumplir con norma�vas estrictas, responder a alcances técnicos y producir 
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documentación sin errores dentro de plazos ajustados a menudo ha hecho que licitar parezca 

fuera de su alcance.  

Pero las cosas están cambiando, y rápido. 

La Inteligencia Ar�ficial (IA) ya no es un concepto futurista. Es una herramienta prác�ca, 

asequible y poderosa que puede transformar tu proceso de propuesta hoy mismo. Al integrar la 

IA en tu flujo de trabajo, no solo estás automa�zando tareas, estás elevando tus capacidades.  

Esto es lo que la IA ofrece a aquellos listos para adoptarla: 

 
��� Reduce el tiempoReduce el tiempoReduce el tiempoReduce el tiempo al automatizar la generación de contenido, el formato y las

verificaciones de cumplimiento, convirtiendo horas de trabajo manual en minutos

de resultados.

 
��� Mejora la calidadMejora la calidadMejora la calidadMejora la calidad al reducir el error humano, aumentar la consistencia y elevar

el profesionalismo de tus propuestas.

 
��� Aumenta la probabilidad de ganarAumenta la probabilidad de ganarAumenta la probabilidad de ganarAumenta la probabilidad de ganar al ayudarte a responder de manera más

completa, alinearte estrechamente con los criterios de evaluación y presentar a

tiempo, siempre.

 
��� Reduce el estrés y las interrogantesReduce el estrés y las interrogantesReduce el estrés y las interrogantesReduce el estrés y las interrogantes al brindarte plantillas, herramientas y

sugerencias inteligentes que eliminan las dudas en cada paso.

Un mensaje de Un mensaje de Un mensaje de Un mensaje de AI Intelligence LabsAI Intelligence LabsAI Intelligence LabsAI Intelligence Labs::::    

Con amplia experiencia tanto en tecnología como en proyectos de construcción financiados con 

fondos federales, entendemos de primera mano la frustración de perder licitaciones, no por falta 

de capacidad, sino por la complejidad de los requisitos de las propuestas. Mi equipo y yo hemos 

entregado con éxito proyectos financiados por HUD, FEMA y CDBG-DR, y hemos enfrentado los 

mismos desaVos: criterios de puntuación poco claros, plazos ajustados y procesos de 

documentación desconectados. Al adoptar flujos de trabajo más inteligentes y herramientas 

impulsadas por IA, hemos transformado la forma en que respondemos a las oportunidades, y 

queremos ayudarte a hacer lo mismo. Y esto es solo el comienzo. Más allá de ganar la licitación, 

también te guiaremos a través de los formularios y la documentación de cumplimiento, a menudo 

pasados por alto, necesarios para que le paguen.  
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MisiMisiMisiMisióóóónnnn    

En AI Intelligence Labs, nuestra misión es 

simple: 

“Ayudamos a los propietarios de pequeñas 

empresas, profesionales y representantes 

gubernamentales en Puerto Rico a 

simplificar la redacción de propuestas, 

asegurar financiamiento y crecer con 

confianza, integrando IA con apoyo guiado 

en sus flujos de trabajo.” 

Si /enes alguna pregunta o deseas asistencia con una Propuesta actual, 

no dudes en contactarnos en: www.ailabspr.com 




